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CONSULTANT FORMATEUR 

DOMAINES DE COMPETENCES 

 EFFICACITE MANAGERIALE: Audit, Conseil, Bases du management , 

Accompagnement à la création d'entreprise, Management et gestion commerciale, 

Motivation et stimulation d’équipes, Animation de réunions, Stratégies et techniques 

d'achat, Gestion de projet, Coaching, Redressement d'entreprise..... 

 

  PERFORMANCE COMMERCIALE: Études de marchés, Plans d’actions commerciales, 

Stratégie et optimisation de la politique commerciale, Développement d’argumentaires, 

Animation et encadrement de force de vente, Organisation et lancement d’opérations 

commerciales, ........... 

 

 RELATION CLIENT: Prospection, Gestion de portefeuille client, Action vente, Vente en 

magasin, Vente en pharmacie, Vente en institut et spa, Vente immobiliere, Vente 

assurance/banque, Vente à domicile, Vente de publicité presse, Training vidéo, 

Accompagnement terrain, Formations commerciales,.... 

  

 COMMUNICATION ET DEVELOPPEMENT PERSONNEL: Concevoir sa publicité, 

Conduite de réunion, Prise de parole en public, Entretiens en face à face, Gestion des 

conflits, Gestion du temps gestion du stress, Manager son temps et ses priorités, Coaching,

......... 

SECTEURS D’INTERVENTIONS : 

 Agro-alimentaire, Associations, Assurance, Automobile, Banque, Gestion de patrimoine, 

BTP, Communication, Collectivités territoriales, Secteur public, Commerce et distribution, 

Industrie, Presse, Service, Tourisme, Hôtellerie, Institut de beauté, Bien être, Spa, 

Plateforme téléphonique, ………. 

  

Plus d’information sur : www.lb2f.com 
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EXPERIENCE PROFESSIONNELLE : 

 

FORMATION/ DIPLOMES : 2001 Formation de formateur, 1994 : BTS Force de vente 

Consultant 

Formateur 
 

A ce jour 

 Animation de formation communication, 

management, technique de vente, marketing 

 Accompagnement à la création d’entreprise 

Audit, conseil et coaching 

Intervenant programme Mercure ESC Clermont 

Voir : www.lb2f.com 

Directeur et 

enseignant Ecole 

Privée 

 

A ce jour  

et depuis   

Juin 2010 

 Ecole technique privée, préparant aux diplômes 

professionnels dans le domaine de l’esthétique 

(Bac.Pro, C.A.P, BP et B.T.S Esthétique) 

 Equipe de 10 professeurs  

Voir : www.ecolefournier.fr  

Consultant 

Formateur 

 

Janvier 2007  

 Juin 2009 

Création de la structure formation Valority 

Université 

 Prospection, et commercialisation de l'offre  

 Animation de formation : Intégration, accueil, 

crédit, placement financier, placement immobilier, 

assurance vie, fiscalité, technique de vente B to C, 

Communication, Management, … 

 Mise en place de parcours formation en gestion de 

patrimoine 

Chargé de Mission 

 

Juillet  2006  

Octobre 2006 

 Réimplantation du magasin, et implantation du 

système informatique   

 Management  et gestion du centre de profit 

 Mise en place de procédures : achat, gestion des 

stocks, technique d’accueil et de vente 

Consultant 

Formateur 

 

Août 2003  

Juillet 2006 

 Prospection, et commercialisation de l'offre 

KPMG en Auvergne 

 Gestion de l’offre formation presse et publicité  

 Animation de formation communication, 

management, technique de vente, marketing 

 Commercialisation et mise en place de parcours 

formation : comptabilité, finance, gestion, droit-

social, paie, vente, management 

Consultant 

Formateur 
 

Juin 2001  

Juillet 2003 

 Mise en place de formations communication, 

vente, management 

 Création et gestion de parcours formation (presse, 

banque) 

 Formation de commerciaux et audit  

 

Responsable Export 

Europe 

Attaché Commercial 
 

Septembre 1994   

Mai 2001 

 Création et implantation de la filiale « Allemagne, 

Suisse, Autriche » 

 Mise en place et animation d’un réseau de 

distribution,  

 Négociation avec les groupes de presse, 

administrations, agences de publicité, entreprises  

http://www.ecolefournier.fr/

